
 
 
 
 
 
 
 
�L’entreprise 
 A.REGIE, éditeur de logiciel informatique comptable destiné à l’administration 
publique 
 
�Votre mission 
 

� Vous participerez à la stratégie commerciale de l'entreprise, en assistant au 
quotidien le responsable dans la prospection commerciale B to B  

� Force de proposition, vous participerez activement à la conception des 
opérations de marketing directes liées au développement commercial (gestion 
de campagnes mailing, emailing, organisation des présentations régionales)  

� Présenter et adapter l’offre commerciale aux besoins des prospects 
� Qualification des fichiers, gérer et réactiver le fichier client 
� Visite en clientèle  

 
�Profil recherché 
 

� Poste : Commercial(e) 
� Profil :bac +2 à bac +5  
� Filière : commerce, marketing ou assistant manager  
� Langues :Français 
� Disponibilité :12 -09-2011 

 
�Condition d’embauche 
 

� Lieu de travail : Levallois-Perret 
� Contrat : Apprentissage en temps partagé 

 

Commercial en contrat d’apprentissage – H/F 


